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Überblick:

– Warum der Versorgermarkt sich neu 
strukturiert?

– EVU Markt heute–
Anforderungen, Wandel, Entwicklung,

Neue Organisationsstruktur

– GIS und der “Return on Invest” –
Beispiele, wie die aktuellen 
Anforderungen gelöst wurden

– Autodesk Geospatial Lösungen –
Von CAD&GIS bis Open Source Web 
Mapping



Warum der Versorgermarkt: 
Autodesk Geospatial Fokussierung 

DER Schlüsselmarkt im 21. Jahrhundert

–Telecommunications: $1.5 billion TAM

–Utilities: $1 billion TAM, 500K+ seats

–Government : $700 million TAM

Herausragende Ereignisse 
– Deregulierung des Market

– Überalterte Netze im Zeitalter der 
Globalisierung

– Kostendruck von Kunden, Lieferanten….

– Fehlende Fachkräfte



Warum der Versorgermarkt: 
Autodesk Geospatial Fokussierung 
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Fokussierung auf den Kunden
Stand heute über 500.000 Arbeitsplätze im Bereich 
Distribution, Transmission & Retail



EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte
(Utilities Global Survey 2006)

*The big Leap: A global utility survey

- basiert auf ausführlichen Interviews mit

- Führungskräfte in 98 regionalen und überregionalen Versorgungsunternehmen

- In 43 Ländern der Welt, in 4 globalen Zonen (EMEA, Amerika, APAC)

Der große Sprung*



EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte
(Utilities Global Survey 2006)



EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte



führt zu

EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte

Paradigmenwechsel im 
Versorgermarkt  

• Nachfrage nach integrierten 
Prozessen/Systemen in den 
Unternehmen aufgrund der 
Veränderungen auf dem 
Markt.

• Verschiebung von reiner 
Kostenausrichtung hin zu 
konsequenter Kunden- & 
Marktorientierung

• Es wird schneller,  
durchdachter und effizienter
gearbeitet
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Politik/
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Liberalisierung Kunde

Umstrukturierung bei Versorgern



EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte
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EVU Markt heute 
Anforderungen, Wünsche, Veränderungen, Problempunkte

• Für Versorgungsunternehmen ist die Optimierung der 
Anlageverwaltung und der betrieblichen 
Performance überlebenswichtig.

• Verantwortliche und Bediener benötigen 
Informations systeme, die eine umfassende 
Überwachung und integrierte Steuerung jedes 
einzelnen Aspekts des Anlagelebenszyklus 
ermöglichen.

•Genaue, vollständige und aktuelle Informationen zu 
jeder Zeit und an jedem Ort sind für alle 
Versorgungsunternehmen von entscheidender 
Bedeutung.



ROI des Kunden

Wie lösen Kunden mit 
Autodesk-
Geodatenanwendungen 
diese Problempunkte?



Wie lösen Kunden mit Autodesk‐
Geodatenanwendungen diese 
Problempunkte?

1. Regulierung des Versorgermarkts
2. Reagieren auf Forderungen der Kunden

3. Technologie, Prozessorientierung

4. Wachstum

5. Wettbewerb auf dem Markt

6. Verfügbarkeit von Energieressourcen



Netzgebiet Die Die ÜÜZ Z –– mitten in Deutschlandmitten in Deutschland

Beispiel 1: ÜZ Lülsfeld



Regulierung: EEG‐Änderung – Monatlicher Bericht
z. B. Kunde ÜZ (Regionaler Stromversorger)

1%

77%

22%

conventional

renew able

cogerneration

Anlagen/Umsatz:

•ÜZ ist in Deutschland die Nr. 2 im Bereich erneuerbare Energien

•427 Millionen kWh Stromdurchsatz 2006, gesamt

•1.550 Anlagen im Bereich erneuerbare Energien, gesamt
•1.443 Fotovoltaikanlagen mit 18 Millionen kWh Durchsatz 2007 



Anforderung: Wie können alle privaten Anlagen, die Strom aus erneuerbaren 
Energien erzeugen, verwaltet und die monatlichen EEG-Berichte angefertigt 
werden? 

development of network supply from renewable assets
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Regulierung: EEG-Änderung – Monatlicher Bericht



Private Sonnenenergieanlage

Lösung: Integration von Kundenanlagen und anderen IT-Systemen
Regulierung: EEG-Änderung – Monatlicher Bericht



Ergebnis: Die Arbeitszeit für die Verifizierung einer einzelnen Anlage konnte wie folgt reduziert 

werden: von 20 Stunden auf 2 Stunden = 90 % Kostenersparnis!

Monatlicher Bericht 
(EEG-Änderung) 
Topobase- und 
Kundenkontoverwaltung: 

Es ist nur ein Mausklick 
erforderlich!

Regulierung: EEG-Änderung – Monatlicher Bericht



Wie lösen Kunden mit Autodesk‐
Geodatenanwendungen diese 
Problempunkte?

1. Regulierung des Versorgermarkts

2. Reagieren auf Forderungen der Kunden
3. Technologie, Prozessorientierung

4. Wachstum

5. Wettbewerb auf dem Markt

6. Verfügbarkeit von Energieressourcen



Erfolgreicher Kunde
Stadtwerke Augsburg – Beispiel

AVI



Reagieren auf Forderungen der Kunden 

Anforderung:
Besserer Kundendienst, 
höhere Servicekapazitäten



Reagieren auf Forderungen der Kunden 

Anforderung:
Besserer Kundendienst, höhere 
Servicekapazitäten

Lösung:
Verknüpfen von SAP-Topobase 
mit den Hauskoordinaten. 
Auf diese Weise können Callcenter-
Mitarbeiter in Topobase Web alle 
Kundendaten einsehen. 



Reagieren auf Forderungen der Kunden 

Anforderung:
Besserer Kundendienst, 
höhere Servicekapazitäten

Lösung:
Verknüpfen von SAP-Topobase 
mit den Hauskoordinaten. Auf 
diese Weise können Callcenter-
Mitarbeiter in Topobase Web alle 
Kundendaten einsehen.

Ergebnis:
Das Finden der richtigen 
Informationen dauert nicht mehr 
30 Minuten, sondern weniger als 

1 Minute.



Autodesk‐Geodatenprodukte –
Wertversprechen



Autodesk Geospatial



Autodesk Geospatial

Engineering
CAD

Planung
GIS



Autodesk Geospatial

Web Clients
breite Nutzung

Engineering
CAD

Planung
GIS



Autodesk Geospatial
Fachanwendungen für

Infrastruktur-Management

Web Clients
Breite Nutzung

Engineering
CAD

Planung
GIS

Unternehmens-
anw. und Geodaten

integriert



Komplette Lösung von 
Autodesk 

einfach, verständlich und
leicht bedienbar –
wie immer!

Autodesk-Geodatenlösungen  



…und vergessen Sie das Autodesk Consulting nicht

Softwareinvestitionen optimal nutzen

– Datenmigration

– Konfiguration

– Implementierung lokaler 
Standards

– Schnittstellen zu bestehenden 
Systemen

– Benutzerdefinierte Module

– Schulungen und Support



– Fragen?
– Antworten!



Vielen Dank!
www.autodesk.de/topobase




